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Aléjate de todo concesionario cuya oferta 
inicial termine con una sorpresa.

Presenta una queja en ftc.gov/queja.

¿Qué falta?

El premio. Es solo una manera de 
atraer tu atención para que vayas al 
salón de ventas.

¿Qué falta?

La baja tasa de interés anunciada suena 
genial — pero al firmar el contrato te 
enteras de que no se aplica a tu caso.

¿Qué falta?

Los pagos anunciados se aplican 
temporariamente y más tarde 
aparece un pago “global.”

¿Qué falta?

El pago inicial requerido, más los cargos 
escondidos en la letra chica.

Algunos concesionarios de carros ponen promesas 
tentadoras en sus anuncios. Pero cuando tratas de 
cerrar el trato, es otra historia.


